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«Эта книга — тренинг, который вы можете пройти 
самостоятельно. Здесь вы найдете пищу для 
размышлений и реальные инструменты. Пройдя 
весь путь, описанный в книге, вы приобретете для 
себя полезные знания, а также сможете проверить 
свои навыки, посмотреть на процесс и результат 
переговоров с новой стороны». в
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